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WE BUILD Incubator
- en del af Beyond Beta





Tidslinie – procesforløb - aktiviteter
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WE BUILD Incubator - 1. forløb
Ansøgningsdeadline 6. marts

2. forløb 3. forløb

BB ACC – Batch 4
App. 14. feb.

• Infomøde –tirs. 22. feb.
• Ansøgningsfrist søn. 6. mar.
• Camp 0  tirs. 22 mar./ uge 12
• Individuelle møder uge 13/14
• Online moduler uge 13/14/15
• Camp 1 tors. 21. apr. / uge 16
• Individuelle forløb uge 16-25
• Camp 2 man. 27. jun. / uge 26
• Evalueringsmøder  uge 26/27
• ?

BB ACC – Batch 5
App. 12/9

BB ACC – Batch 6
App. ??

• Infomøde –tirs. 16. aug.
• Ansøgningsfrist søn. 28. aug.
• Camp 0  tors. 8. sep./ uge 36
• Individuelle møder uge 37/38
• Online moduler uge 38/39/40
• Camp 1 tirs. 11. okt. / uge 41
• Individuelle forløb uge 41-51
• Camp 2 ons. 4. jan / uge 1
• Evalueringsmøder  uge 2/3
• ?



Målgrupper – vækst potentielle

Pre-seed

Ide

Start-up

Prototype

Scale-up

Produkt

‘Konsortium’

‘Co-creation’



Adgangskriterier

Formelle

• Dansk CVR nr.

• Deltagere dansk CPR nr.

• Max 5 år (04/06/2021)

Vurderingskriterier:

• Problemet som iværksætteren løser – er det stort nok?

• Markedet som iværksætteren adresserer – er det attraktivt?

• Teamet – er der de rette kompetencer til stede eller er der en bevidsthed om på kort tid at 
kunne tiltrække de rigtige kompetencer?

• Konkurrencesituationen – er det et gunstigt space?

• Skalérbarhed; og hastighed for skalérbarhed – kan iværksættervirksomheden vokse?...og 
hvor hurtigt?

• Bæredygtighed vurderes positivt

Yderligere for acceleratorforløb:

• En skalerbar forretningsmodel og henvende sig til et voksende (gerne internationalt) marked 

• Udviklet en MVP som er testet i mindre skala 

• Et founder team hvor mindst en co-founder arbejder fuldtid i virksomheden



WE BUILD Incubator - miljø 

Inkubationsmiljøet består af både fysiske lokationer, virtuelle online elementer og netværk/relationer i økosystemet

BLOXHUB / København

Construction Center Denmark / 
Horsens

Niras Green Tech Hub / Lillerød

Fx AU / ”The Kitchen” – ????–
etc. - ?

?

Fysisk forankring
-

Lokationer

‘Virtuelle’ elementer:

• Klyngementor & ”Inkubationsmanager”

• BeyondBeta.dk & Erhvervshuse

• Nationalt sektor netværk (Founders, LeadUsers, 
Corporates etc.)

• Corporate mentorer

• Tekniske rådgivere (GTS’er, Forsker, konsulenter 
etc.)

• ‘Sektor’ events

• Internationale relationer og netværk

• ?



WE BUILD Inkubator - forløbsramme

Opstartmøde Individuel afklaring og online moduler Camp 1 Individuelt forløb Camp 2 Next step
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4-6 uger 8-12 uger 2-8 uger

2-timers møde
Forventningsaf-
stemning
Behovsafklaring
Forpligtelse 
Kontrakt
Kobling til 
klyngementor
?

Afklaring af behov og ønsker
Procesdesign 
‘Startup-uddannelse’
Udbygge mindset og kompetencer
Forberede, gennemføre og efterbearbejde online 
moduler

Erhvervshus / Erhvervscenter kobling
Erhvervshus-mentor ?
Sektorspecifik mentor?

2-timers møde
Evaluering af forløb
Dialog om næste skridt
?

½ - 1 dag
Netværk
Pitch træning
Founder oplæg
Kommende proces
Faglige oplæg
Aktører fra økosystemet
?

½ - 1 dag
Netværk
Founder oplæg
Faglige oplæg
Funding
Bestyrelse
Aktører fra økosystemet
?

Løbende online/fysiske møder ca. hver 14. dag – fælles/individuelt

Camp 0
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½ dag
BBR/Inkubator
Rammer og 
muligheder
At være en startup
Founder oplæg
Kommende proces
Forventninger
Netværk

Generiske elementer Markedskobling (sektorspecifik)

Voucher
Advisory Board / Bestyrelse
GTS’er / Vidensinstitutioner
Corporate match
Leaduser
Sektorspecifik mentor/rådgiver
Prototype  & MVP
Testfaciliteter og produktion
Fysisk forankring
Funding og investering
Internationalt match

?

Modningsmoduler fx (skal kvalificeres):
• Mindset
• Team og kompetencer
• Pitch 
• Problemet
• Value proposition 
• Beachhead og kunder
• MVP
• Entreprenørskab
• Forretningsmodel
• ?

Springboard Session?

Uge 13/1422/3 Uge 13/14/15 21/4 Uge 16 – 26 27/6 28/6 – 31/8



Output – generisk og markedskobling

Fælles elementer:

• Styrket struktur og fokus

• Styrket forretningsplan

• Strategisk roadmap – inkl.  Handlingsplan

• ?

Individuelt fastsatte mål som vi definerer og formulerer sammen ift.:

• Valideret MVP - produkt

• Valideret forretningsmodel

• Etableret advisoryboard / bestyrelse

• Leadusers - kunder

• Corporate match

• Kobling til GTS’er / vidensinstitutioner

• Rådgivning – fagligt & teknisk

• Relevante relationer til økosystemet

• Klar til funding

• ?
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